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Tilbyd jeres eksportkunde op til 
5 års kredit – og skab øget salg 
 
Med baggrund i en garanti fra Danmarks Eksport- og Investeringsfond, EIFO, kan Jyske Bank tilbyde jeres 
eksportkunder en finansieringsløsning. Det sker ved, at Jyske Bank afkøber jeres fordring på den udenlandske 
kunde. På den måde får I kontraktsummen udbetalt, når varen leveres, mens kunden får kredit i op til 5 år. 
Det stiller jer endnu stærkere på markedspladsen, hvor en attraktiv finansieringspakke bliver et stadigt  
vigtigere konkurrenceparameter. 
 
Fordele og muligheder 
• I kan opnå et salg, som ellers ville strande 
• I kan tilbyde jeres kunde en lang kredit, uden at det påvirker jeres balance 
• I skal ikke bruge ressourcer på administration af kreditten, det klarer vi 
• Jyske Bank sammensætter den optimale finansieringsløsning i dialog med EIFO 
 
I kan gå i gang med det samme. Vi leverer et nøglefærdigt, letforståeligt oplæg til både jer og jeres 
udenlandske kunde. Køber skal acceptere at betale sit udestående ved at honorere en række veksler,  
typisk med halvårlige afdrag.  
 
Disse forhold skal være opfyldt 
• Køber skal godkendes af EIFO 
• Kredittiden skal være mindst 181 dage 
• Der skal som minimum være en forudbetaling på 15% 
• I skal tage en selvrisiko på 10% 
 
De konkrete muligheder og den samlede pris for en finansieringsløsning afhænger af kontraktsummen, 
kredittiden, valutaen og den finansielle styrke hos den udenlandske køber.  
 
Kontakt jeres erhvervspartner for yderligere information. 
 
”Når vi tilbyder køberfinansiering, bliver vi ekstra konkurrencedygtige på især de svære markeder.  
Desuden flyttes kundens fokus fra investeringssummen. Det er med til at sikre projektet.” 
Jesper Bendix, Senior Sales Manager, Enkotec A/S  
 
”We are using finance from Jyske Bank for our new, Danish business. It allows us to pay a small deposit  
and then finance the machines over a longer period, so that we can keep more stock.”  
Forhandler af danske landbrugsmaskiner, Sydafrika  
 
Vidste du… 
- at 57 % af de mest erfarne eksportører har oplevet at miste en ordre, fordi kunden ikke kunne skaffe 
finansiering? 
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